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The 4Ps of App Marketing Strategies

Product:
If your product is unique then of course price comparison

is not possible.  This requires continuous innovation and

the ability to churn out a large number of innovations

across the entire product line.  These innovations do not

have to be earth­shattering ones but even a superficial

difference can make a difference.  If you find this hard to

believe just look at the toothpaste industry – blue, shiny,

red, sparkly…all variations of what is basically one active

ingredient – fluoride.

You can also look at seasonal variations, time­based

variants, fads…This also requires a good bit of branding

and awareness to ensure that there is customer pull for

this product.  Look at the frenzy for certain toys for

Christmas! India has no equivalents to that. Yet.

Read more

http://paulwriter.com/online-marketing-strategies/


Unveiling the Future of E­commerce in

India

Decoding E­commerce trends for 2020!
 Instant gratification and path breaking innovation!: We

live in a generation which strongly believes in ‘instant

gratification’. In the years to come, delivery processes

will witness an evolution with more focus being on

prompt delivery!

 Best of both worlds: E­commerce players will swiftly

adopt multiple channels to provide a suave and

seamless consumer experience. Omni­channel retailing

will offer a very strong value proposition. 

Revolution in logistics: India Post which has the world’s

largest postal network of 1.55 lakh post offices has been

the biggest savior for the e­commerce industry. Since it’s

collaboration with e­commerce players, India Post

witnessed multi­fold rise in business and it is expected to

evolve and become the most sought after services in the

years to come.

Rise of Private labels: All the top e­commerce players

will launch their own labels. They will start manufacturing

their own products and sell them aggressively through

their portal while simultaneously selling other brands.

Read more
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The Future of Commerce

It’s now possible for you to maintain a reasonable diet

and lifestyle without stepping outside your home.  You

can ship in digital entertainment, and place orders for all

your needs ranging from electronics to food to clothes to

furniture to personal care.  You can call folks through the

phone or websites to come home and give you a full spa

treatment or just a haircut.  Heck, you can even order

swatches to check out your new ‘season moodboard” if

you feel like redoing your interiors.

Read more
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